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Abstract 
 

Islam guides comprehensively regarding the economy, an essential aspect of 

human life, so every human being becomes aware of legal and illegal 

implications before getting his sustenance. However, some commercial 

practices have flourished in society over time, which are doubtful according 

to Islamic jurisprudence. People are getting involved due to ignorance and 

sometimes due to greed. A similar type of business is Network Marketing. In 

this system, an individual, having become a company member, persuades 

others to become its members. Many jurists have declared this type of trade 

illegitimate and undesirable based on corruption, interest, uncertainty, 

bribery and fraud. This article discusses the origin, types and practices 

adopted by the companies involved in such business. Initially, thorough 

research is presented on the introduction and development of network 

marketing. Later, various types of network marketing and their details are 

elaborated. Subsequently, a detailed overview and in-depth analysis of 

network marketing is presented, highlighting several illegitimate elements in 

this process, such as bribery, gambling, embezzling and fraudulent, hurting a 

believer and many Shariah aspects of illegitimacy that do not only fall 

against Islam but also against morality, honesty and economy of the country. 

All this discussion is made with examples from the network marketing that 

are in practice currently. In the end, the research concludes with a summary 

of the entire research. The researchers also put forward some suggestions 

about this marketing system. In the 21st century, like in every other field, 

many developments are being made in the financial sector. Scholars are 

responsible for endeavoring and presenting Islamic guidelines to protect 

people from sins and fraud. In this connection, this article is a masterpiece 

for the guidance of Muslim Ummah.  
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اہم پہلو معیشت کے متعلق بھی   ہدایت کے  انسانی  جامع  اسلام نے معاشرت کے ساتھ ساتھ 

و حرام کے متعلق   اپنا رزق حاصل کرنے سے پہلے اس کے حلا ل  اورمکمل ہدایات دی ہیں ۔تاکہ ہر انسان  

جان لے۔لیکن زمانہ کی رفتار کے ساتھ بعض اوقات کچھ ایسے تجارتی ہائے طریق معاشرے می پنپ جاتے  

لچ کی بناء پر ملوث ہو جاتا ہے۔ایسا  ہیں جن می انسان  بعض اوقات جہالت کی بنا پر اور بعض اوقات  حرص و لا

ہی طرز تجارت موجودہ دور می نیٹ ورک مارکیٹنگ کے نام  پر روز افزوں پنپ رہا ہے۔جس می ایک فرد  

کسی کمپنی کا خود ممبر بننے کے بعد اس تگ دو می لگ جاتا ہے کہ وہ دوسروں کو بھی اس کا ممبر بنوا پائے ۔ بہت  

و     سے فقہاء نے اس طرز تجارت کو اس می موجود غرر،سود ،میسر،رشوت  اور دھوکہ دہی کی بنیاد پر  ناجائز 

ملوث   می  اس  اور  تجارت  طرز  کے  مارکیٹنگ کمپنیوں  ورک  نیٹ  می  مقالہ  ہے۔اس  دیا  قرار  ناپسندیدہ 

ں اور ان  کمپنیوں کا جائزہ پیش کیا گیا ہے۔اور موجودہ دور  می اسِی طرز تجارت کے ساتھ نئی آنے والی کمپنیو

 کی طرف سے اختیار کی گئی نئی اسکیموں کا  جائزہ پیش کیا گیا ہے۔

 سابقہ تحقیقی کام کا جائزہ: 

اس موضوع پر فتاوی جات کی سطح پر اور غیر سندی انداز می کام ہوا ہے۔جیسے مولانا اشتیاق احمد  

و اسلامی نقطہ نظر"جو مجلہ   ،شمارہ  قاسمی کا مقالہ"نیٹ ورک مارکیٹنگ  اقتصادی  ء    2008،جولائی  7دارالعلوم 

فتویٰ   ایک  " کے عنوان سے  کا شرعی حکم  مارکیٹنگ  ورک  دارالافتاء اہلسنت سے"نیٹ  می شائع ہوا۔مزید 

می جاری ہوا۔اور مفتی تقی عثمانی صاحب کی کتاب "فقہ البیوع"  جلد دوم می "بیع کے آثار    2022اپریل  

اور  "نیٹ ورک مرتب ہونے کے لحاظ سے تقسیم"می ایک   ڈالی گئی ہے۔  اسِ موضوع پر روشنی  بحث می 

می جون    2جلد    20مارکیٹنگ " کے نام سے مفتی حسین خلیل   کا ایک مقالہ  مجلہ "شریعہ اینڈ بزنس " می شمارہ  

 ء شائع ہوا ہے۔زیر نظر مقالہ کو چار مباحث می تقسیم کیا گیا ہے۔  2014

   تعارف  و تاریخی ارتقاء مبحث ِ اول : نیٹ ورک مارکیٹنگ کا

practices, Membership of Companies. 
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 مبحث ِ ثانی : نیٹ ورک مارکیٹنگ کی اقسام 

 مبحث ِ ثالث : نیٹ ورک مارکیٹنگ کا جائزہ 

 مبحث ِ رابع: خلاصہ و نتائج  

 مبحث ِ اول:نیٹ ورک مارکیٹنگ کا تاریخی ارتقاء و تعارف 

 مارکیٹ کی اصطلاح: 

ایسی جگہ لی جاتی ہے جہاں اشیاء  و خدمات کی  مارکیٹ " انگریزی " زبا ن کا لفظ ہے۔جس سے مراد  

خرید و فروخت  کی جاتی ہو۔اردو می مارکیٹ کے لیے منڈی کا لفظ بولا جاتا ہے۔جو اسی معنوں می استعمال  

 ہوتا ہے۔اور عربی می "سوق " کا لفظ ان معنوں می مستعمل ہے۔ 

 مارکیٹنگ کی اصطلاح : 

 نفع بخش کاروبار ی تعلقات کے لیے گاہکوں کو مشغول  مارکیٹنگ کے ماہرین کے مطابق "مارکیٹنگ

رکھنے کا نام ہے"۔

1

 

لہذا ہم کہہ  سکتے ہیں کہ " مارکیٹنگ ایک ایسا عمل ہے جس کے ذریعے کمپنیاں اپنے مطلوبہ گاہکوں کو  

ان سے   بدلے  اس کے  وہ  تاکہ  ہیں  کرتی  کی کوشش  رکھنے  اور مصنوعت کے ساتھ مشغول  خدمات  اپنی 

 حاصل کر سکیں"۔  معاوضہ

حقیقت یہ ہے کہ جب  سے انسان نے مل جل کر رہنا شروع کیا تب سے منڈی ،بازار اور مارکیٹ   

کا تصور کسی نہ کسی شکل می موجود رہا ہے۔کیوں کہ انسان کو اپنی معاشی ضروریات کے حل کے لیے ایک  

ء اور کبھی اجناس کے بدلے اجناس  دوسرے پر انحصار کر نا پڑا ہے۔جس کے لیے کبھی تو اشیاء کے بدلے اشیا

اور پھر حالات زمانہ کے مطابق مروجہ کرنسی کا استعمال ضروریات کو پورا کرنے کے لیے کیا گیا۔موجود ہ دور 

می نیٹ ورک مارکیٹنگ کا طریقہ کار بھی مارکیٹنگ کا ایک جدید تصور ہے جو زمانہ کی رفتار کے ساتھ اپنی اسِ  

 شکل کو پہنچا ہے۔ 
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 ورک مارکیٹنگ کا آغاز نیٹ  

غیر   می  زندگی  کی  مرہ  روزہ  ہر شخص  ہم می سے  ماہرین کے مطابق  کے  مارکیٹنگ  ورک  نیٹ 

ہو۔   نہ  احساس  کا  اسِ  اسُے  پر  طور  چہ  شعوری  ہوتا ہے۔اگر  رہا  کر  مارکیٹنگ  ورک  انداز می نیٹ  محسوس 

کہ جب   گی  آئے  سامنے  بات  یہ  سے  دوڑانے  نظر  می  زندگی  ،کوئی  معمولات  چیز  کوئی  کو  کسی شخص  بھی 

کتاب،کسی ہوٹل کا کھانا ،یا کچھ بھی پسند آتا ہے۔تو وہ اپنے حلقہ احباب اور رشتے داروں می اس کا تذکرہ کرتا  

ہے۔یہی نیٹ ورک مارکیٹنگ ہے۔تما م کمپنیاں یہی چاہتی ہیں کہ اگر آپ اس کی مصنوعت سے مطمئن اور 

کو بتائیں۔ا دوسروں  تو  کو  مائل کرنے سے  کمپنی کی  خوش ہیں  دوسروں  دیگر  الفاظ  با  آ پ کے بتانے  ور یقیناً 

مصنوعت یا خدمات کی فروخت  پر لازماً مثبت اثر ات مرتب ہونگے۔یہ کام اپنی روز مرہ زندگی می ہر انسان  

رہا ہوتا ہے۔با قائدہ نیٹ ورک کا   کسی نہ کسی حوالے می ضرور کررہا ہوتا ہے۔اور بلا معاوضہ کر  مارکیٹنگ 

وہ  اپنے   آغاز بھی اسی طرح  اچانک سے ہوا۔جب ایک نیوٹرالائیٹ کمپنی کے  فروخت کاروں نے دیکھا کہ 

رشتے داروں اور دوست وا حباب کو کمپنی کی مصنوعت سے متعار ف کروا کر پہلے سے زیادہ  کما رہے ہیں۔اس  

ت کو سرہانے یا ان کو کوئی اضافی معاوضہ دینے کا  وقت تک کمپنی کی طرف سے  اپنے تقسیم کاروں کی ایسی خدما

اس    ان کی  کو  کاروں  ان تقسیم  اپنے  اس نے  تو  اس طرف توجہ کی  کوئی منصوبہ نہیں تھا۔پھر جب کمپنی نے 

فیصد بونس دینے کا منصوبہ بنایا جو ان کے بنائے گئے نیٹ ورک یا روابط کی  وجہ سے حاصل   2فروخت )سیلز(  پر  

ہوئی تھی۔ 

2

 

 زمانی اعتبار سے  نیٹ ورک مارکیٹنگ کا ارتقاء 

کے    اس  اعتبار سے  جوڑتے ہیں۔اس  گ سے 

 

ي لي
س
ڈائریکٹ  ماہرین  کو کچھ  مارکیٹنگ  ورک  نیٹ 

ہوتا ہے ۔کہ تو معلوم  دیکھا جائے  کو  ارتقاء  و  آغاز  پر  طور  فروخت   زمانی   راست  براہ  مارکیٹنگ  ورک  نیٹ 

گ ( کی جد ید شکل ہے۔براہ راست فروخت سے  گلی محلوں می پھرنے والے  جو پھیری والے  

 

ي لي
س
)ڈائریکٹ 

،ٹھیلے والے کے القاب سے عمومی طور پر جانے  جاتے تھے  مراد ہیں۔ براہ راست فروخت اتنی ہی پرانی ہے  

خریدنے کے لیے گاہک اور پیسے موجود ہیں۔براہ راست فروخت کاری کا     جب سے بیچنے کے لیے اشیاء اور ان کو

  1855کمپنیوں کی سطح پر   آغاز انیسویں صدی می ساؤتھ ویسٹ نامی کمپنی نے کیا۔ساؤتھ ویسٹ کمپنی کا آغاز 
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گ سے متعلقہ   کمپنی تھی۔کمپنی نے ابتدائی    Rev. James Robinson Gravesء می  

 

ي

 

 ش
 ي لی
پ

نے کیا جو 

آغاز کیا۔طو کا  کام  کی فروخت سے  اشتہارات  دیگر  اور کچھ  مواد  پر مذہبی  کاری کے   ر  راست فروخت  براہ 

ہے جس کو بعد می نیٹ ورک     Nutrilite میدان می قسمت آزمائی کرنے والی ایک اور کمپنی نیوٹرالائٹ

 نے خرید لیا تھا  Amwayمارکیٹنگ سے منسلک ایک بڑی کمپنی ایم۔وے 

3

  

ک مارکیٹنگ کے لیے ایک  اور اصطلاح ملٹی لیول مارکیٹنگ بھی استعمال کی جاتی ہے۔جسے  نیٹ ور 

بھی     (Multi-level Tier) یا ملٹی لیول ٹائی(Two Tier)     ،دو ٹائی  (Single Tier)سنگل ٹائی 

 کہا جاتا ہے۔ 

 (Single Tier)سنگل ٹائی 

مصنوعت و خدمات کی فروخت کاری کے  اس طریقہ کار می ایک شخص کمپنی کے ساتھ اس کی  

منصوبے کے ساتھ منسلک ہوتا ہے۔اور وہ کمپنی کی مصنوعت یا خدمات کو فروخت کرتا ہے۔جس سے اس کا  

معاوضہ براہ راست اس کی فروخت سے ہی حاصل ہوتا ہے۔اس کے لیے اس  شخص کو مزید بھرتیا ں کرنے  

  کمپنی کی طرف راغب کیا ہے خریداری کے لیے  تو اس کی  کی ضرروت نہیں ہوتی۔لیکن اگر اس نے کسی او ر کو

خریداری پر بھی کمپنی اس  راغب کرنے والے شخص کو کچھ معاوضہ ادا کرتی ہے۔ایسا زیادہ تر آن لائن کمپنیاں  

 اس طریقہ کار کے مطابق کام کرنے والی کمپنی ہے۔   (Avon)کرتی ہیں ۔ایون 

 (Two Tier)ٹو ٹائی   

ورک مارکیٹنگ کے برعکس، ٹو ٹائی  نیٹ ورک مارکیٹنگ می کچھ بھرتی شامل ہوتی  سنگل ٹائر نیٹ  

راست   براہ  کو  آپ  وہ  کہ  بل  پر منحصر نہیں ہے۔   ) )بھرتی  اس   تنخواہ صرف  کی  آپ  می  اس  ہے، لیکن 

ریفرڈ   یا  راست فروخت  براہ  اور  رواں کرتے ہیں(  کی طرف  ویب سائٹ  آپ کسی  جو  )یا ٹریفک  فروخت 

 لیے جو ملحقہ یا تقسیم کاروں کے ذریعے آپ اپنے تحت کام کرنے کے لیے بھرتی کرتے ہیں کے  ٹریفک کے

ہے۔  Ken Envoy's Site Sellلیے ادائیگی کی جاتی ہے۔ دو درجے کے پروگرام کی ایک مثال 

4
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  (Multi-Tier)ملٹی ٹائی  

نام سے  ظاہر ہے یہ مختلف درجوں پر مشتمل نیٹ ورک ہے۔   جس می کچھ نیٹ ورک جیسا کہ 

۔وے   ایم  کی مثال  اجازت دیتے ہیں۔اس  )درجوں( تک کمانے کے  ٹائی  ہ  زیاد  اس سے  اور  پانچ  کو  آپ 

 وغیرہ ہیں۔

ویب   کی  ان  کو  افراد  دوسرے  جو  ادا کرتی ہیں  مالی معاوضہ  کو  افراد  ایسے  لائن کمپنیاں    آن  کچھ 

افراد   والے  مائل کرتے ہیں۔مائل ہونے  کی طر ف  کو سائیٹ  مواد  یا تحریر  اشتہار  جب بھی کمپنی کے کسی 

 کرتے ہیں تو کمپنی اُن کو مائل کرنے والے کو اس کا معاوضہ ادا کرتی ہے۔  (Click)چھوتے 

یہی کام فروخت کے حساب سے بھی ہوتا ہے۔کہ اگر کسی شخص نے کسی کو کمپنی کی طرف مائل  

 لیا تو کمپنی اس کا کچھ کمیشن اس مائل کرنے والے فرد  کیا اور اس مائل ہونے والےفرد نے کمپنی سے کچھ خرید

کی صورت  می بھی ہوتا جسے   یہ گروپ  اسی طرح  ادا کرتی ہے۔پھر  پر  طور   Pay Per)کو معاوضے کے 

Lead)   کہا جاتا ہے۔

5

 

 مبحثِ ثانی :نیٹ ورک مارکیٹنگ کی اقسام 

 (Product based network marketing)مصنوعت کی بنیاد پر نیٹ ورک مارکیٹنگ 

اس طرز کی نیٹ ورک مارکیٹنگ می اصل می پروڈکٹ )مصنوعت ( فروخت کی جاتی ہیں۔اور 

اس کے لیے آگے ترغیب دی جاتی ہے کہ آپ کے حوالہ سے جو خریداری ہوگی  اُس کے لیے آپ کو کمیشن  

نام پر  دیا جائے گا۔ٹرینر کے مطابق پاکستان می لوگ نیٹ ورک مارکیٹنگ می پروڈکٹ ( کے   )مصنوعت 

ہے   بیچنا  کام مصنوعت  ۔اصل  ہیں  کام سے متنفر ہوتے  اس  لوگ  وجہ سے  فروخت کرتے ہیں۔جس    
 
ج

 ي ک
پ

۔مصنوعت خرید نے کے بعد اگر کوئی آگے ٹیم بنا کر کام کرنا چاہتا ہے تو بہت اچھا اگر نہیں تو کوئی بات نہیں  

وے، ہربل لائف ،ڈی ایکس این ،وغیرہ کمپنیاں ابھی تک  اس نے پیسے دئیے اور پروڈکٹ خرید لی  بس۔ایم۔

پر پابندی   ان  دیا جاتا ہے کہ دیگر ممالک می   تاثر  یہ  ہاں  باہر کے ملکوں می کام کر رہی ہیں۔لیکن ہمارے 

ہے

6

ہوئے   رکھے  جاری  سرگرمیاں  اپنی  بھی   ابھی  می  چین  و  جاپان  بشمول  ممالک  دیگر  کہ  ۔جب 

ہیں

7

 بیچے  ۔پاکستان و ہندوستا
 
ج

 ي ک
پ

ن سے یہ کمپنیاں اس لیے چلی گئیں کیوں کہ وہ پروڈکٹ بیچتی ہیں۔اور یہاں 

 جاتے ہیں۔ 
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 (Services based network marketing)خدمات کی بنیاد پر نیٹ ورک مارکیٹنگ 

جاتا ہے۔مثل  بیچا  کو  خدمات  می  طرز  اس  کی  مارکیٹنگ  ورک   ,Asirvia, Royaltie  نیٹ 

Global Domains International    اس طرز سے منسلک ہیں۔یہ کی  ورک مارکیٹنگ  کمپنیاں   نیٹ 

کمپنیاں ویب سائیٹ ،سافٹ وئی اور اس جیسی دوسری خدمات کی  پروموشن اور فروخت کا کام کرتی ہیں۔اس  

م کے الزمات  کی وجہ سے مارکیٹ سے نکل چکی ہیں۔

ي ک
س

 طرز کی کچھ کمپنیاں اہرامی ا

 (ROI based network marketing) ورک مارکیٹنگ آر۔او ۔آئی کی بنیاد پر نیٹ 

 Return on investment   ایسی دنیا می اس وقت  ورک مارکیٹنگ ٹرینر کے مطابق  نیٹ 

کوئی کمپنیاں نہیں پائی جاتی جو اس طرز پر کام کر رہی ہوں۔جنہوں نے اس طرز پر کا م کا آغاز کیا تھا وہ اہرامی  

پابندی کا شکار ہوئی اور مارکیٹ سے نکل گئی۔ اسکیم کے مسائل کی وجہ سے 

8

 

 مبحث ِ ثالث :نیٹ ورک مارکیٹنگ کا جائزہ 

انداز نہیں   انسانی ہدایت کے کسی   پہلو  کو نظر  کا کوئی شعبہ ہو  اسلام ایسادین کامل ہے  کہ زندگی 

ہے وہیں معاشرے کے  کرتا۔جہاں وہ انسان کی انفرادی زندگی کے لیے صراط مستقیم کی طرف رہنمائی کرتا  

اجتماعی معاملات کو بھی رشد و ہدایت کے موتیو ں سے پروتا ہے۔انسان کی معاشرتی اور سماجی زندگی کے رہنما  

اصول بیان کرنے کے ساتھ ساتھ معاش کے بھی ایسے ضابطے مہیا کرتا ہے جس سے  معاشرے می معاشی  

کا مطالعہ کرنے کا    عدل قائم ہوسکے ۔اسلام کے معاشی نظام  م  اسلا  آتی ہے کہ  یہ بات کھل کر سامنے  سے  

و   ،  باہمی تعاون،تقوی ،اخوت ،عدل   داری  مادہ پرستی کے نظریے پر قائم نہیں ۔بل کہ دیانت  معاشی نظام 

بنائے ہوئے   انسانوں کے  والے  رہنمائی کرنے  کی طرف  اقدار سے مزین ہے۔مادیت  اعلی  احسان جیسی 

معاشی سرگرمی کی طرف لے  جاتے ہیں جس می پیدائش دولت  اور ارتکاز  معاشی نظام انسان کو ایک ایسی  

دولت ہی انسان کا اولین مقصد بن جاتا ہے۔اور اس کی تگ دو بس اسی می لگی رہتی ہے کہ کسی طرح دو سے  

چار  اور چا ر سے آٹھ  اور اسی طرح آگے کا سلسلہ بڑھتا چلا جائے ۔ دولت کی اس طرح کی ہوس کو قرآن نے  

ىٰكُمُ التَّكَاثُ رُحَتّٰٰ زُرهتُُُ الهمَقَابِرَ   اس طرح بیان کیا ہے۔    اَلْه

9

تم کو زیادہ مال جمع کرنے کی حرص نے غافل    "   

 کر دیاحتی کہ تم )مر کے ( قبروں می جا پہنچے"۔
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و  ہر انسان کی خواہش  ہوتی ہے کہ وہ دولت کے اعتبار سے آسودہ حال ہو۔اور اس کے پاس مال 

دولت کی فروانی ہو  اور یہ کوئی بری خواہش بھی نہیں جب تک انسان اپنی زندگی کا اصل مقصد نہ بھولے ۔بلکہ 

 کا باعث ہو گی اور طاعت  اگر اس نیت سے  ہو کہ اس )مال ( کی موجود گی مجھے نفس کی تسلی و اطمینان قلب

مَالًا فَلاَ    الَلهُم می خوب دل لگے گا تو  یہ امر محمود ہے۔جیسا کہ حضرت سعد بن عبادہ ؓ کی دع ہے۔   ارهزقُهنِِ 
لُحُ الفِعَالُ اِلًٰ بِِلماَلِ  " تَصه

10

اے اللہ مجھے مال عطا فرما کیونکہ اعمال مال کے بغیر عمدہ طریقے سے ادا  نہیں  

 ہوتے"۔

افراد کو دولت کے حصول کے لیے مکمل آزاد نہیں کرتا بلکہ اسے شرعی  یہی  وجہ ہے کہ اسلام 

نہ   آمادہ  پر  استحصال  کسی کے  دوران  کے  دولت کے حصول  اپنے لیے  وہ  تاکہ  ہے  بناتا  پابند  کا  قیود  و  حدود 

باری تعالیٰ ہے بِِلهبَاطِلِ ہوں۔ارشاد  نَكُمه  بَ ي ه وَالَكُمه  اَمه ا  تَهَكُلُوهْٓ 11۔   ولًَ 

مال   کا  دوسرے  ایک  نہ کھاؤ  اور 

شدہ  مال،غصب  ہوا  لیا  ،دھوکے سے  سود  ء نے   علما  مراد  ناحق  طریقے سے  ناحق طریقے سے۔  آپس می 

مال،قمار،جوا ، سٹے بازی   وغیرہ کو شمار کیا ہے۔نیٹ ورک مارکیٹنگ می کامیابی کا انحصار چرب زبانی ،چلاکی اور 

ارشاد   دوسروں کو اپنے مفاد کے لیے   استعمال کرنے پر منحصر ہے۔جب کہ حضور نبی کریم صلى الله عليه وسلم  نے ایک 

مبارکہ  می چرب زبانی سے کسی کا مال ہتھیا لینے یا حاکم سے اپنے حق می فیصلہ کرو ا  کر مال  حاصل کرنے کو بھی   

 " وَسَلَّ ناجائز فرمایا ہے۔  عَلَيههِ  اللهُ  صَلَّى  النَّبِِٰ  عَنِ  سَلَمَةَ،  أمُِٰ  وَإِنَّكُمه  عَنه  بَشَرٌ،  أَنََ  اَ  »إِنََّّ قاَلَ:  مَ، 
تِهِ مِنه بَ عهضٍ، وَأَقهضِيَ لَهُ عَلَى نََهوِ مَا أَ  نََ بُِجَّ سْهَعُ،  تََهتَصِمُونَ إِلَََّ، وَلَعَلَّ بَ عهضَكُمه أَنه يكَُونَ أَلْه

اَ   ، فإَِنََّّ ئاا فَلاَ يَهَخُذه " أقَهطَعُ لَهُ قِطهعَةا مِنَ النَّارِ فَمَنه قَضَيهتُ لَهُ مِنه حَقِٰ أَخِيهِ شَي ه

12  

حضرت ام سلمہ   

ھا  سے روایت ہے کہ رسول کریم صلى الله عليه وسلم  نے ارشاد فرمایا کہ می تو ایک انسان ہوں ،تم اپنے  

 

عن

رضی اللہ تعالی 

مقدمات میرے پاس لاتے ہو ،ہو سکتا ہے تم سے کوئی اپنی بات کو پیش کرنے می دوسرے کی نسبت زیادہ  

اور می اس کی بات سن کر اس کے حق می فیصلہ کر دوں۔تو جس کے لیے می نے اس کے  چرب زبان ہو  

 بھائی کے  حق می سے فیصلہ کر دیا تو وہ اسے نہ لے کیونکہ می اسے آگ کا ٹکڑا کاٹ کر دے رہا ہوں۔ 

عصر حاضر می نیٹ ورک مارکیٹنگ کے مروجہ طریقہ کار می جہاں بہت سے دنیاوی فوائدنظر  

 اور عوام کی کثیر تعداد اس کی طرف مائل ہو رہی ہے،وہیں پر اسلامی نقطہ نظر سے علماء  کرام نے کچھ  آتے ہیں
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ایسی باتوں  کی نشاندہی کی ہے جن کی وجہ سے اللہ رب العزت کی ناراضگی    کے ساتھ ساتھ  معاشی نظام بھی  

 مفلوج ہو سکتا ہے۔مثلا 

 رشوت 

اور وہ چیز ہے جو کسی کام کے حصول کے لیے دی جاتی ہے  لغت می رشوت کا معنی مقررہ اجرت  

دی جاتی   یا ناحق کو حق ثابت کرنے کے لیے  نا حق  کو  وہ شئی جو حق  ۔اصطلاحی معنوں می رشوت سے مراد  

ہے۔

13  

جیسا کہ تعریف سے واضح ہے کہ کوئی جائز یا ناجائز کام بنانے کے لئے کسی صاحب اختیار شخص کو کچھ  

ا َپ لائن )اوپری درجہ  رقم یا شئی وغیر ہ دینا رشوت می شمار ہو تا ہے۔کچھ علماء نے نیٹ ورک مارکیٹنگ می 

والے ( افراد جو کہ اپنے ماتحت نئی )ڈاؤن ( لائن بنانے کے لیے جدوجہد کر رہے ہوتے ہیں ۔پھر اس مقصد  

ر پشن خرید لیں یا مخصو
 سک
سی

ص مالیت کی مصنوعت تاکہ وہ    کےلیے وہ لوگوں کو قائل کرتے ہیں کہ وہ کمپنی کی 

کمپنی کے ممبر بن سکیں۔ایسا کرنے سے  ان کا کام بن جاتا ہے وہ اس طرح کہ اس سے پہلے جو وہ اپنی اپَ لائن 

لگا چکے   کی خریداری کی شکل می  یا مصنوعت  ر پشن 
 سک
سی

رقم  جو  پر  ( کے قائل کرنے  والے  درجہ  )اوپری 

جاتا ہے رستہ کھل  کا  اس کے حصول  کیا    ہوتے  شمار  ستانی می  رشوت  کو  کو عمل  اس  جاتا ہے۔  ہو  آسان  یا 

ہے۔

14

اگر   رشوت کو اس طرز پر لیا جائے تو  نیٹ ورک مارکیٹنگ می اس   غور کرنے پر معلوم پڑتا ہے کہ  

)رشوت( کا ایک ناختم ہونے والا سلسلہ شروع ہو جاتا ہے۔کیونکہ ہرنئے آنے والے ممبر کو اول اپنے سرمایہ  

اپسی پھر مزید اس پر نفع حاصل کرنے کے لئے آگے ایک ڈاؤن لائن ترتیب دینا پڑتی ہے۔اس طرح ہر  کی و

سطح کا ممبر اپنے سے نچلے درجہ والے  کے لئے  "صاحب اختیار " کے درجہ می آجائے گا۔اور اس  طرح  کچھ  

یا اس کی ڈاون لائن    می جانا   شئی  یا مخصوص مصنوعت کی خریداری "صاحب اختیار " کے حوالے سے خرید کرنا  

ر پشن یا مخصوص مصنوعت کی خریداری  
 سک
سی

کہ اسِ سے اسُ "صاحب اختیار " کو فائدہ ہو گا اور می کمپنی کی 

کے  لیے اہل ہو جاؤں گا۔اس طرح نیٹ ورک مارکیٹنگ کا کاروبار  لا محالہ رشوت کے   مسلسل عمل کو جنم دینے  

 ہ 

 

د

 

ي
ھ
ک

 

ي ہ 

 بن جاتا ہے۔  والا  ایک کاروباری 

نیٹ ورک مارکیٹنگ می رشوت کے عمل کی نشاندہی کرتے ہو ئے مفتی تقی عثمانی رقم طراز ہیں  

کہ نیٹ ورک مارکیٹنگ می پروڈکٹ کی زائد قیمت اس نظام می شمولیت کی بنا ء پر دی جارہی ہوتی ہے۔جو کہ  
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ر اس صورت می اگر دلا او  لی کو عقد صحیح تصور کربھی لیا جائے  ایک الگ  مستقل عقد کی حیثیت رکھتا ہے۔ 

تب بھی ثمن می زیادتی محض عقد کرنے کے مقابل ہوتی ہے جو کہ ایک رشوت ہے۔ 

15

 

 قمار 

شریعت کا ایک قائدہ ہے کہ "معاملات می صرف الفاظ کا اعتبار نہیں ہوتا بل کہ معنی و مقاصد کو 

بھی مد نظر رکھا جاتا ہے" 

16

تناظر می دیکھا جائے تو معلوم ہوتا ہے۔کہ جب  ۔نیٹ ورک مارکیٹنگ کو اس  

کوئی شخص نیٹ ورک مارکیٹنگ سے منسلک کسی کمپنی کی مصنوعت مہنگے داموں خرید رہا  ہوتا ہے تو اس کا اصل  

مطمع نظر اس کمپنی کی ممبر سازی حاصل کرنا اور کمیشن کا حقدار بننا ہوتا ہے۔اسی مقصد کے لیے   وہ  عم بازاری  

مہنگی چیزیں خریدنے کے لیے تیار ہو جاتا ہے۔اور بعض اوقات صرف لالچ  می رجسٹریشن فیس یا   قیمت سے

یا متوقع   کو سوائےممبر شپ کے  اسُ  کا  جاتا ہے۔جس  ہو  رضا مند  ادائیگی کے لیے بھی  کی  ر پشن فیس 
 سک
سی

ے اور   کمیشن کے اور کوئی فائدہ  نظر نہیں آتا ہے۔لہذا وہ ایک موہوم سی امید پر ایک رقم

 

لگا بیٹھتا ہے۔جو سِِ

جوئے کی مانند  ہے۔جس کو قرآ ن مجید فرقان حمید می  میسر و پانسے کے نام  سے موسو م کر کے اس کی مذمت  

ہے۔ گئی  عَمَلِ  کی  مِنه  سٌ  رجِه َزهلًَمُ  وَالْه نَهصَابُ  وَالْه وَالهمَيهسِرُ  رُ  مَه الْه اَ  إِنََّّ آمَنُوا  الَّذِينَ  يََأيَ ُّهَا 
يه  لِحُونَ   الشَّ تَنِبُوهُ لَعَلَّكُمه تُ فه " طاَنِ فاَجه

17

 

ان   تو  اور فال نکالنا  شیطان کام ہیں  اور پانسے  اور بت  اور جوا  اے ایمان والوں بے شک شراب 

 سے بچتے رہو تاکہ تم فلا ح پاؤ۔ 

 غبن فاح 

  لغوی معنوں می "غبن " کے معنی دھوکہ ہیں۔فقہاء کے نزدیک کسی چیز کی مناسب قیمت سے 

زیادہ قیمت کو غبن کہا جاتا ہے۔غبن کی دو اقسام ذکر کی گئی ہیں۔غبن یسیر اور غبن فاح۔ 

18

 

غبن یسیر اس سے مراد وہ قیمت ہے جس کا قیمت لگانے والے اندازہ لگا سکیں۔مثل کوئی چیز پچاس  

 می خرید کی گئی  تو کوئی اس کی قیمت  چالیس کوئی پینتالیس اور کوئی پچاس لگاتا ہے۔
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غبن فاح سے مراد وہ قیمت ہے جس کا قیمت لگانے والا اندازہ نہ لگا سکیں۔مثلا ایک چیز دو سو کی  

خرید کی گئی مگر کوئی بھی اس کی قیمت اتنی نہ بتا پائے۔یا "تجارتی سامان کو اس سے زیادہ می فروخت کرنا جس  

ن نہیں پہنچاتے" کے بارے می عدتاً معروف ہو کہ لوگ ایک دوسرے کو اس کے مثل نقصا

19

 

تجارت کے مقاصد می سے ایک اہم مقصد نفع کا حصول ہے۔جس کے لیے  لوگ ایک دوسرے  

زیادہ نفع   زیادہ سے  دونوں ہی  اور  خریدار  و فروخت کا معاملہ کرتے ہیں۔ جس می  فروخت کنندہ  سے خرید 

قد غن   کوئی  پر  شریعت نے  خواہش فطری ہے جس  کرنا چاہتے ہیں۔یہ  کہ  حاصل  یہ   نہیں لگائی۔مطلب 

شریعت نے  کم از کم یا زیادہ سے زیادہ نفع کی کوئی حد مقرر نہیں کی۔لیکن ایسی تجارتی سرگرمیوں کی مذمت  

فرمائی ہے بل کہ بعض اوقات می  ان سے منع بھی فرمایا ہے جس کی بنیاد غلط بیانی ،دھوکہ دہی ،یا حقائق کو  

 چھپانے   پر رکھی گئی ہو۔ 

ورک مارکیٹنگ کے  مروجہ طریقہ کار کو دیکھنے سے معلوم ہوتا ہےجو کمپنیاں اس طریقہ    لیکن نیٹ

      Beauty care productsکار سے منسلک ہیں وہ عمومی طور پر  غذائی سپلیمنٹ ،

 

ز
م

 

ن

 

پ

، ٹوتھ پیسٹ، کچن آ

 لوگوں کو قائل  ،خوشبو  وغیرہ  جیسی اشیاء فروخت کرتی ہیں۔اور اپنی تربیتی ورکشاپس می اس کے متعلق نئے 

ہاتھ   ہاتھوں  یہ  اور  ہے  زیادہ  مانگ بہت  کی  ان مصنوعت  ہیں جیسے  کرواتی  باور  طرح  اس  لیے  کرنے کے 

ر پشن کے نام پر وہ کمپنی کی رجسٹریشن فیس ،یا ممبر بننے کے لیے  
 سک
سی

فروخت ہو جائیں گی ۔لہذا ممبر شپ ،یا 

 

 
پ

" )بعض کمپنیوں کی طرف سے  ممبر شپ ،یا  وہ کمپنی کی  مصنوعت  کا ترتیب دیا ہو ا مخصوص 

 
ِ
 یا "سٹاٹر ک

 
ج

ي ک

ہے(    جاتا  دیا  نام  یہ مخصوص  کو   
 
ج

 ي ک
پ

لیے  کار بننے کے  کاروباری تقسیم  آزاد 

2021

کی   تووہ کمپنی  ہیں  خرید لیتے 

با رعیت خرید سکیں گے۔اور پھر چند ہی دنوں می اس کو فروخت کر کے نہ صرف   مصنوعت کو کمپنی سے 

 خریدنے (می لگائی گئی اصل رقم واپس حاصل کر سکیں گے بل کہ  
 
ج

 ي ک
پ

ر پشن  
 سک
سی

، سرمایہ کاری )ممبر شپ 

گے۔ ں  ہو  قابل  کے  کمانے  بھی  منافع  زیادہ  ان   بہت  ہے۔کہ  ہوتی  برعکس   کے  اس  کہ حقیقت  جب 

مصنوعت کو مارکیٹ می فروخت کرنا اتنا آسان نہیں ہوتا۔اور اس جیسی اشیاء یا اس کے متبادل مارکیٹ می  

  )

 
ِ
کو ئی )ک یا   

 
ج

 ي ک
پ

اشیاء پر مشتمل  اس سے کم نرخ می دستیاب ہوتی ہیں۔لہذا   کوئی شخص  جو  ایک مخصوص 

یدتا ہے  کہ وہ اس کو فروخت کر کے اپنے اصل سرمایہ کو واپس حاصل کر لے گا۔اور بعد  وغیرہ  اس امید پر خر

می نفع کمانے کے قابل بھی ہوگا ۔ حقیقت می اپنا سرمایا داؤ پر لگا چکا ہوتا ہے۔جس می خیالی دنیا کے مطابق  
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می اس کو معلوم پڑتا ہے ناکامی    منافع بہت جلد اور بہت زیادہ ملنے والا ہوتا ہے جبکہ حقیقی حالات کے تناظر

وہ اس کے لیے   اُس وقت معلوم پڑتا ہے جب  اُس کو  کے امکانات کا میابی کے مقابلے می بہت کم ہیں ۔جو 

کوشش کرتا ہے۔اور اس طرح وہ خود کو نقصان می ڈال لیتا ہے۔اور اپنا سرمایہ بچانے یا نقصان سے بچنے کے  

تا ہے۔ مطلب خود نقصان  می پڑ چکا ہے اور اب اپنے آپ کو نقصان  لیے دوسروں کو قائل کرنے پر لگ جا

اپنا نقصان ہونے سے بچا سکے۔جو   سے بچانے کے لیے دوسروں کو قائل کرنے کی کوشش کرتا ہے ۔تاکہ 

 تعلیمات اسلامی کے متصادم ہے۔ 

 ضرر ولاضرار 

اشیاء   ر پشن    درج بالا بحث سے معلوم پڑتا ہے کہ نیٹ ورک مارکیٹنگ می مہنگی 
 سک
سی

یا  ممبر شپ 

اٹھانے کے خطرے سے   اور نقصان  پڑتا ہے  ایک شخص جہاں خود مشکل می  کر  کے مقصد کے لیے خرید 

اور اس می  وہ اپنے آپ کو ممکنہ نقصان سے بچانے کے لیے دوسروں کو بھی گھیر نے  دوچار ہوتا ہے وہیں 

ح کے  بالکل خلاف ہے۔شارع علیہ السلام  ملوث کرنے کی کوشش کرتا ہے۔جواسلام کی  معاشی و معاشرتی رو 

لَامِ وَلًَ ضِرَارَ   کا فرمان ہے"  سه "   فإَِنَّهُ لًَ ضَرَرَ فِ الْهِ

22  

پس بے شک  نہ نقصان پہنچانا ہے اسلام می اور نہ  

 " فرمایا  ہوئے  کرتے  تعریف  کی  جگہ مسلمان  دوسری  ایک  دینا"اور  لًَ  تکلیف  لِمِ  الهمُسه أَخُو  لِمُ  الهمُسه
رهِِ  صَده إِلََ  بيَِدِهِ  وَأَشَارَ  هَهُنَا«  وَى  قه الت َّ  , يََهدَعُهُ  وَلًَ  يََهذُلهُُ.  وَلًَ   , " يَظهلِمُهُ 

23  

کا  " مسلمان مسلمان 

بھائی ہے  وہ اس پر ظلم نہیں کرتا،نہ اسے بےیارومددگار چھوڑتا ہے،نہ  اسے دھوکہ دیتا ہے،اور تقوی یہاں  

ہوئے فرمایا" لہذا معاشرے می کسی شخص بل خصوص مسلمان کا  کسی  ہے اپنے قلب مبارک کی اشارہ کرتے  

دوسرے مسلمان کو اپنے  مفاد کے لیے ایسی سرگرمی می ملوث کرنا جو شرعی طور پر قابل اعتراض ہو اس کے  

 ساتھ ظلم اور دھوکہ ہے جو اسلام کی معاشرتی تعلیمات کے منافی ہے۔ 

 :مصنوعت کی خرید ذاتی استعمال کے لیے 

کچھ کمپنیوں ایسے افراد جو کچھ مصنوعت اپنے ذاتی مقصد کے لیے خریدنا چاہتے ہیں اس کے لیے 

 ترتیب دیا ہے کہ وہ اس کو خرید لیں تو وہ کمپنی کے ایک خاص ممبر)ترجیحی ممبر ( بن جائیں گے جس پر 
 
ج

 ي ک
پ

ایک 

د بارعیت  ذاتی استعمال کے لیے کمپنی سے  اپنی  یہ ترجیحی ممبر  انہیں کمپنی کی مصنوعت  ستیاب ہوگی۔لیکن 
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کو بھرتی   دوسروں  اس مقصد کے لیے  یا  کرنا  آگے فروخت  کو  کوخرید سکتا ہے۔اس  انِ   مصنوعت   صرف 

 کرنا،یا درجاتی لائن کے ذریعے کمیشن حاصل کرنے کی اجازت نہیں۔ 

نہیں آتی با شرط  یہ عمل شرعی لحاظ سے درست معلوم ہوتا ہے اور اس می بظاہر کوئی قباحت نظر  

یہ کہ  ایسے ترجیحی ممبران کو جو مصنوعت فروخت کی جارہی وہ معیار کے اعتبار سے درست ہوں اور اس جیسی 

  مصنوعت کی مارکیٹ قیمت سے بہت زیادہ تفاوت نہ رکھتی ہوں۔

24

اگر ملٹی لیول مارکیٹنگ کمپنیوں کی طرف  

وہ  براہ راست بھی فروخت کیا جائے تو ایک اعتراض کم  سے اپنی مصنوعت کو مارکیٹ می اپنے ممبران کے علا

ازکم ختم ہو گا کہ انُ کی مصنوعت صرف ممبران کے ذریعے ہی خریدی جاسکتی ہیں اور ان کی فروخت صرف  

 ممبر سازی بڑھانے کا  ایک حیلہ ہوتی ہیں۔

 بھی دیتی ہے  نیٹ ورک مارکیٹنگ سے منسلک ایک کمپنی اپنے کاروباری تقسیم کاروں کو یہ پیشکش

  انہوں نے اس مقصد کے لیے  خریدا تھا کہ وہ کمپنی کے تقسیم کار بن کر  آگے فروخت  
 
ج

 ي ک
پ

کا   جن مصنوعت 

اور اپنی تقسیم کاری   کو واپس کرنا چاہیں 
 
ج

 ي ک
پ

وہ اس   اندر  اندر  ۔    اگر ایک سال کے  یا اپنی ٹیم بنا سکیں  کرسکیں 

اور جو  )ڈسٹری بیوٹرشپ  ( کے عہدہ کو ختم کر  اور اپنی مکمل رقم واپس لے سکتے ہیں  تو وہ کر سکتے ہیں  نا چاہیں 

مصنوعت استعمال نہ ہوئی ہوں اور مہر بند ہوں تو  وہ بھی واپس کر سکتے ہیں۔ 

25

 

اس پیشکش کو دیکھنے کے بعد یہ بھی ایک مستحسن قدم معلوم ہوتا ہے۔کیونکہ نیٹ ورک مارکیٹنگ  

بھی کیا جاتا ہے جو رقم کوئی شخص انِ سے مصنوعت خریدنے کے استعمال کرتا ہے    کمپنیوں پر  ایک اعتراض یہ 

تاکہ کہ وہ ان کی ممبر شپ کو حاصل کر کے اس کی بنیاد پر کمیشن کے حصول کا حقدار بن سکے ۔اور اس می  

 ناکامی پر اس کی وہ رقم ڈوب جاتی ہے جو کہ جوا کی مانند ہے۔ 

 کرنا   دو یا زائد معاملات کا اکٹھ 

نیٹ ورک مارکیٹنگ عقد بیع اور عقد اجارہ دو معاملات کا مجموعہ ہے۔عقد بیع جس می ایک شخص   

اسُے لوگوں کو ممبر بنوانے کے بدلے   اس وجہ سے  کمپنی کی مصنوعت اس مقصد کے لیے خریدتا ہے ۔کہ 

واضح ہوتی ہے۔کہ یہ دو  کمیشن حاصل ہو گا۔جو کہ عقد اجارہ ہے۔اس پورے نظام کو دیکھنے کے بعد یہ بات  

لایا ہی نہیں جاسکتا   کو عمل می  دوسرے  ایک کے بغیر  اسقدر مربوط ہیں  کہ  دوسرے سے  ایک  معاملات 

پر ہوں کہ ایک  اس طرز  فرمایا جو  دو معاملات کے یکجا کرنے سے منع  السلام نے  ہے۔جب کہ شارع علیہ 
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قَةٍ وَاحِدَةٍ نََىَ رَسُولُ اِلله صَلَّى اللهُ "  دوسرے سے مشروط ہوں۔:   ِ فِ صَفه قَتَيْه    عَلَيههِ وَسَلَّمَ عَنه صَفه

 "

26 

 رسول الله صلى الله عليه وسلم نے ایک معاملہ می  دو معاملات کو یکجا کرنے سے منع فرمایا" 

 غرر 

راا ہغرٰ غرر، کے معنی دھوکہ دینا ،غلط امید دلانا کہ ہیں ۔ ،، غَرٰاا،وغُرُوه

27 

غرر ایسی چیز کو کہتے ہیں  

پسندیدہ ہو اور باطن مکروہ اور ناپسندیدہ ہو" قا ضی عیاض ؒ کے قول  کو نقل کرتے ہوئے ۔ڈاکڑ  "جس کا ظاہر  

مولانا اعجاز احمد صمدانی لکھتے ہیں۔"غرر اصل می دوسرے کو دھوکہ دینے کانام ہے۔کیونکہ جس چیز کا ظاہر  

 اس کا باطن حقیقت می نقص  دھوکہ پر مبنی ہوگا خریدار اس کی طرف متوجہ ہوگا اور خوشی خوشی لے گا لیکن 

یا عیب پر مشتمل ہوگا۔جس سے وہ دھوکے می مبتلاء ہوگا"۔

28

نیٹ ورک مارکیٹنگ  کے نظام کا مطالعہ کرنے  

سے یہی بات کھل کر سامنےآتی ہے کہ اس نظام کا ظاہر انتہائی خوبصورت اور ایک ایسے دعوے پر  )جس کے  

والا کچھ ہی عرصے می مالی طور پر مستحکم  ہوجائے گا( منحصر ہے جو مطابق اس نظام می شمولیت اختیار کرنے  

وہ  ہمیشہ سے حضرت انسان کی خواہش رہی ہے۔اور اس کے لیے مسلسل کوشش می رہتا ہے۔لیکن جب 

اس نظام کا حصہ بنتا ہے تو جلد  ہی جان لیتا ہے کہ یہ صرف ایک سراب تھا می جس می وہ پھنس چکا ہے۔اور 

اور  اپنے آپ کو وہ اپنے آپ کو نقصان سے بچا سکے۔   بچانے کے لیے اسے دوسروں کو کھینچ کر لانا ہے تاکہ 

مزید دلچسپ بات یہ ہے کہ اس کا صرف ظاہر ہی دھوکے پر مبنی  نہیں بل کہ جو لوگ عموما اس کام کی ٹریننگ  

دیتے ہیں

29  

دہ کرنا ہے۔مثلا یہ کہ وہ لوگ اس بات پہ بھی توجہ دلاتے کے کیسے آپ نے دوسرے کو خوف ز 

آپ ہمیشہ صرف   می  ملازمت  ہو سکتے۔  پر مستحکم نہیں  طور  مالی  آپ کبھی  کہ  ملازمت کے نقصانات ہیں 

دوسروں کے لیے کام کرتے رہتے ہیں۔اور بزنس می آپ خود کے ہی ملازم بن جاتے ہیں جس دن آپ کام   

گئے۔ اور یہ کہ کاروبار می کامیاب ہونے کے لیے  نا کریں یا دوکان نہ کھولیں تو اس دن آپ نقصان می چلے  

اچھی   یہ کہ  کاروبار ممکن نہیں ۔مزید  اچھا  ایک  تو  درکار ہے۔اس کے بغیر  کاری  اچھی خاصی سرمایہ  کو  آپ 

سرمایہ کاری کے بعد  بھی کوئی ضمانت نہیں کہ آپ سو فیصد کامیاب ہونگے۔کیونکہ مارکیٹ  می حالات اس  

یسی صورتحال می آپ کے خوابوں کو پورا کرنے کا بہترین ذریعہ نیٹ ورک مارکیٹنگ  طرح ہیں وغیرہ۔لہذا ا
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اسی   آپ  ڈھیروں کما سکتے ہیں۔اور نقصان کاخطرہ بھی نہیں۔  کاری سے  ہے۔جس می بہت تھوڑی سرمایہ 

 ای ۔ایس بی آئی ماڈل کے نام سے بتائی جاتی ہے۔   (ESBI)طرح کی ایک مزید کہانی  

ماڈل: ای ۔ایس بی آئی  

30 

(ESBI Model) 

   کی گئی ۔

  

جس کا لب لبا ب یہ 31نیٹ ورک مارکیٹنگ کی ٹریننگ ورکشاپ می ایک ویڈیو لنک ش

نا چاہیے ۔مثل آپ   ہو  اس کو میدان )فیلڈ( کے متعلق علم  تو  جانا چاہتا ہے  تھا ایک شخص جس میدان می 

   بننا ہے تو آپ کو ٹیکنکل فیلڈکا علم ہو نا  

 
 

 

 

چاہیے ڈاکٹ بننے کے لیے میڈیکل کے متعلق علم ہونا چاہیے لہذا  ان

ایسے ہی آپ کو پیسہ کمانا  ہے تو پیسے کے متعلق علم ہونا چاہیے ۔تو ایسی کتاب جو پیسوں کے متعلق لکھی گئی ہے  

ایک کامیاب     ”Rich Dad,Poor Dad by Robert T.Kiyosaki”وہ ہے پر  ع  اس موضو  جو 

پر  ایک کتابکتاب ثابت ہونے  ۔اس سیریز می سے  کی  تیار  ایک سیریز  اس کے مصنف نے     “Rich 
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”quadrant dad’s Cash Flow  ہے ۔جس می (Guide to financial freedom)   کے نام

ماڈل کی وضاحت کرتے   آئی  ایس بی  ای  س کیا گیا ہے۔جس می مصنف 

سک

ڈ کو  ماڈل  آئی  بی  ایس  ای۔  سے  

 کمانے کے صرف چار طریقے ہیں۔ ہوئے بتاتا ہے کہ پیسے 

1. Employee have a job 

آپ کسی کے پاس  ملازمت اختیار کریں۔ملازمت می ہمیں دو طرح سے پیسے ملتے ہیں ایک یہ کہ 

 ہم کتنا وقت کام کررہیں ہے۔اور دوسرا یہ کہ  ہم کتنے مہارت یافتہ ہیں۔ 

2. Self-employed you own a job 

وہ خود کے  سلی ف   وہ کاروبار نہیں کرتے ۔بلکہ  ایمپلائید لوگ اپنے ہی ملازم ہوتے ۔مطلب کہ 

ملازم ہوتے ہیں کیونکہ اگر وہ کچھ دن اپنے کام پر نہ جائیں تو ان کا کام ختم یا خراب ہو جاتا ہے۔جیسے ملازمت  

 خراب ہو جاتی ہے۔ 

3. Business you own a business that works for you 

رہیں  بزنس   کر   کام  آپ کے لیے  لوگ  اب  دیا  کر  کھڑا  ایک نظام  نے  آپ  کہ  ہے  کا مطلب 

ہیں۔اور آپ آرام سے بیٹھے ہیں۔یا آپ نے صرف منصوبہ بندی کرنی ہے اور اس منصوبہ بندی پر عمل آپ  

 کی ٹیم نے کرنا ہے۔ 
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4. Investor money makes a work for you 

ہو۔مطلب کوئی بڑا بزنس  نیٹ ورک کھڑا  کرتے ہیں۔  اس می آپ اپنے پیسے کو کام پر لگاتے  

بزنس نیٹ ورک می نقصان کا خطرہ موجود ہے۔لہذ اگر احتیاط کرنا چاہتے ہیں  تو ایک طریقہ  یہ ہے بنک می  

 کرو ا دو۔  (Fixed Deposit)   سود پر  فکسڈ ڈپازٹ

ر ی (E & S)فیصد آبادی  90مصنف بتاتا ہے کہ دنیا کی  
گ

 

 ي
کی

می کام کرتی ہے۔اور   ای اور ایس 

10  ٪(B & I )     کا ر ی می ہے۔جب کےدنیا 
گ

 

 ي
کی

آئی  اور  ر ی می    90بی 
گ

 

 ي
کی

آئی(  اور  )بی  فیصد پیسہ 

اور ایس (می۔اور اس    10ہے۔اور   ایِ  ر ی والے    10فیصد) 
گ

 

 ي
کی

اور ایس ( ایِ   ( فیصد کے لیے   زندگی بھر 

 حاصل نہیں کر پاتے یا امیر نہیں ہو پاتے۔ جد و جہد کرتے رہتے ہیں۔اسی وجہ سے مالی آسودگی  

 

 

َ
 ٹائم ویلیو آف م

کر لے تو دس گھنٹے    (Over work)ایک ملاز م آٹھ گھنٹے کام کرتا ہے۔جبکہ اگر وہ اوور ورک 

ر ی والا شخص ہے اس نے  
گ

 

 ي
کی

کر لے گا  یا بارہ اس سے زیادہ نہیں۔لہذا اس کو اتنی ہے آمدنی ہوگی۔جبکہ جو بی 

ا اس    100یا اور اس کے مطابق    ایک نظام بنا لوگوں  سے انُ کے آٹھ اٹھ گھنٹے خرید لیے تو اس کا مطلب ہو 

ہزار گھنٹے کام کیا ۔اب حقیقت می بی    24000آٹھ سو گھنٹے کام کیا۔اور مہینے می  (800)نے ایک دن می  

ر ی والاشخص خود اتنا کام نہیں کر رہا لیکن اس کے لیے اتنا کام ہو رہا ہے۔ 
گ

 

 ي
کی

لہذا اس انداز می اصولً  جو بندہ  

آٹھ سو گھنٹے کاکام  کر رہا ہے  (800)آٹھ گھنٹے کام کر رہاتھا وہ اپنے آٹھ گھنٹے کی مزدوری لے کر چلا گیا ۔اور جو  

مطلب )کاروبار کا مالک (  وہ اس کا معاوضہ لے گا۔اور یہاں سے دولت کا فرق پیدا ہو گا۔اب آپ جان لیں   

ر ی سے نکلنا ہوگا۔ کہ اگر آپ  مڈل کل 
گ

 

 ي
کی

 س سے نکلنا چاہتے ہیں تو آپ کو ) ایِ اور ایس (

ر ی مطلب بزنس می آئیں ۔لیکن 
گ

 

 ي
کی

اب اس کے بعد آپ کے پاس دو آپشن ہیں کہ آپ بی 

اس کے لیےسرمایہ  درکار ہے۔لاکھوں کی سرمایہ کاری ہو تو لاکھوں آئیں گے۔اور تھوڑی سرمایہ کاری اسِ کو  

 بات ہے۔لہذا اس کی حوصلہ شکنی کی جائے۔مثل ً کاروبار کے لیے آپ کو ٹیم ،آئیڈیا،اچھی  بھی ڈوبونے والی

ر ی کا خیا ل چھوڑ دیں۔
گ

 

 ي
کی

 سرمایہ کاری،اور تجربہ  جس کے بغیر آپ بالکل ناکارہ ہے۔لہذا بی 

 ڈرانا، آگاہ کرنا اور  تقسیم کاری کرنا 
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(Scare aware and share) 
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ٹریننگ دینے والا شخص اس بات کی طرف بھی توجہ دلاتا ہے کہ آپ کو اپنی  تربیتی ورکشاپ می  

مصنوعت کی فروخت کے لیے پہلے لوگوں کو مارکیٹ کی صورتحال سے آگاہ کرنا ہے۔اور اگر وہ مصنوعت  

  صحت سے متعلق ہیں تو ان کو صحت مسائل سے ڈرانا ہے۔پھر اپنی کمپنی کا نام لیے بغیر کمپنی کی مصنوعت می 

اور  پھر آخر می اپنی   جو صحت سے متعلق غذائی سپلیمنٹ موجود ہیں ان کی افادیت کے متعلق آگاہ کرنا ہے 

کمپنی کی مصنوعت کے متعلق آگاہی فراہم کرنی ہے۔ کمپنی کی مصنوعت کیونکہ مارکیٹ سے  مہنگی ہوتی ہیں  

ٹیم ممبر ( کے ذریعے وہ خرید کریں تاکہ ان کو  لہذا لوگوں کو اس بات کی طرف مائل کرنا ہے کہ وہ کسی حوالہ  )  

رعئیت وغیرہ مل سکے۔جب اس طرح ایک شخص کسی ممبر کے ذریعے کوئی مصنوعت خرید لے گا پھر وہ خود 

ے ٹیم بننا  
ھ
 

چ
ن 

 

پ

استعمال کرے یا نہ کرے وہ دوسروں کو اس می لانے کی کوشش شروع کر دے گا۔اور آپ کے 

 شروع ہو جائے گی۔ 

 رکیٹنگ کی ترغیب نیٹ ورک ما 

اب اس کے بعد آپ نیٹ ورک مارکیٹنگ  کا تصور پیش کریں اب مخاطب آپکی بات کو توجہ سے   

سنے گا اور اس می شامل ہونے کے لیے کسی حد تک قائل بھی ہو جائے گا۔ اس کو بتائیں کہ جس طرح بزنس  

ا کام کرتے ہیں  اس کے لیے  لوگ  اور  ہے  کر بیٹھتا  مالک بن  ایک شخص  کر سکتا  می  کو بھرتی  لوگوں  وہ  ور 

وہ    اسی طرح نیٹ ورک مارکیٹنگ آپ کو موقع دیتی ہے۔کہ آپ لوگو ں کو بھرتی کر سکتے ہیں 
ُ
ہے۔بِل کُ

 نہیں  
ُ
بھی بغیر پیسوں کے کہ وہ آپ کے لیے کام کریں اور اس می رسک )کاروباری نقصان کا خطرہ ( بِل کُ

بہت مستحکم ہوتی ہے ۔اس بات کو مضبوط بنانے کے لیے  کمپنیاں یہ  ہوتا ۔کیونکہ نیٹ ورک مارکیٹنگ پہلے ہی  

اچھی شہرت کو بیچ کراکثر کمپنیاں  جو فرانچائز بناتی ہیں۔اس طرح    ( Good will)    دلیل پیش کرتی ہیں کہ

دفعہ   ایک  ورک مارکیٹنگ بھی یہی کچھ ہے۔کہ آپ نے  کا نقصان صفر لیکن آمدنی چل پڑتی ہے۔نیٹ  ان 

   مل رہا ہے۔

  

 محنت کر کے ایک ٹیم بنا لی اب وہ کام کر رہی ہے۔اور آپ کو  آپ کا ش

ت کو دیکھا جائے تو ملازمت تو صریحاً برائی معلوم ہوتی ہے۔جو کسی  اگر اسِ ماڈل کے مطابق معاملا

کو نہیں کرنی چاہیے ۔ایسی صورت می پہلی بات تو یہ ذہن می آتی ہے اگر سارے ہی   لوگ صرف مالک بنے  

اس نظام می ہر شخص کسی نہ دنیا کے  و معاشی نظام کیسے چلے گا کیونکہ ہم دیکھتے ہیں کہ  تو معاشرتی  کسی    گے 

اجارہ   کا محتاج ہے۔جس کو شریعت اسلامی می  الفاظ خدمات  بہ دیگر  صورت می دوسرے اشخاص سے مدد 
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ہے۔  ارشاد  می  مجید  ہے۔قرآن  گیا  کیا  تعبیر  مَنِ    سے   َ خَيْه إِنَّ  تَأهجِرههُ  اسه يََأبََتِ  دَاهَُُا  إِحه قاَلَته 
َمِيُْ  الْه الهقَوِيُّ  تَأهجَرهتَ  " اسه

34

: ابا جان ! آپ ان کو اجرت پر کوئی  ان دونوں عورتوں می  سے ایک نے کہا 

کام دے دیجیے۔ آپ کسی سے اجرت پر کام لیں تو اس کے لیے بہترین شخص وہ ہے جو طاقتور بھی ہو، امانت  

ایک   وہ بھی  جاتی   کی  کی کوشش    

 

ِ

 

کی حوصلہ شِ کاروبار  ذاتی  پر  اسی طرح ٹریننگ می جس طرز  دار بھی"۔ 

 ہے۔ذاتی کاروبار کے نتیجے می بہت سے حقیقی  مصنوعت اور خدمات کا اجراء ہوتا ہے   مناسب طرز عمل نہیں

 جو کہ معاشرے کی ضروریات کو پورا کرنے می اہم کردار ادا کرتی ہیں۔ 

 دیگر کمپنیوں کے مشابہ انتظامی ڈھانچ 

جاتی   کی   سازی   ذہن  یہ  می  پروگرام  تربیتی  کے  کمپنی  می  مارکیٹنگ  ورک  کہ   نیٹ  ہے 

Management Level    ای تو ہر کمپنی می موجود ہوتا ہے۔جیسے سی  انتظامی سطح پر مختلف سطحی ڈھانچ 

اسی   ورک مارکیٹنگ می  بھی بل کل  تو نیٹ  ورکرز وغیرہ  عم  ے 
ھ
 

چ
ن 

 

پ

ان کے  اور  اس کے نیچے مینیجرز  او،پھر 

ی  

 ھل
چ

 

ت

اور ڈاون لائن ہوتی ہے۔جس طرح کسی کمپنی می  سطح والے افراد کام کر رہے ہوتے  طرح اپ لائن 

ہیں اور اس کا فائدہ اوپر تک سب لوگ اٹھا رہے ہوتے ہیں تو اسی طرح نیٹ ورک مارکیٹنگ می ڈاون لائن 

والے جب کوئی کام کرتے ہیں تو اس کا فائدہ اپَ لائن والے ممبرز بھی حاصل کر رہے ہوتے ہیں۔لہذا اگر  

 ہے تو پھر کمپنیوں کا طریقہ کار بھی ناجائز کے ذمرے می آتا ہے۔   اس بنیاد پر نیٹ ورک مارکیٹنگ ناجائز 

 Managementیہاں کمپنی کے معاملہ می کچھ پہلو ذہن می رکھنے کے ہیں۔اول کمپنی می   

Level      انتظامی سطح کے لوگ جو تنخواہ لے رہے ہوتے ہیں وہ متعین شدہ ہوتی ہے۔ جو نیٹ ورک مارکیٹنگ

      Management Levelکی طرح ماتحت لوگوں کی کار کردگی )ٹیم بنانا وغیرہ ( پر منحصر نہیں ہوتی۔دوم    

   ،سپر وائزر وغیرہ  

 

 

 Job)ان سب کی ملازمت کا دائرہ کار انتظامی سطح پر جو لوگ ہوتے ہیں مثلا سی ای او، م

description)     وغیرہ متعین ہوتی ہیں۔اور وہ اپنے اسی دائرہ کار کے جواب دہ ہوتے ہیں۔سوم کمپنی  می

   ،سپر وائزر وغیرہ کو ان کو مقرر 

 

 

او، م اگر ماتحت عملہ می سے کسی کی کارکردگی خراب بھی ہو تو بھی  سی ای 

می کمی نہیں ہوگی۔ جبکہ نیٹ ورک مارکیٹنگ می اگر ڈاؤن لائن کی کار کردگی )ٹیم بنانا     کردہ تنخوا ہ ملے گی اس 

وغیرہ ( کمزور ہو جائے  تو اپَ لائن والوں کے کمیشن )آمدنی ( پر اثر پڑے گا ۔بل کہ  مزید یہ کہ اس بنیاد  پر) 
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  لیول  وغیرہ اپَ لائن کی ترقی( نیٹ ورک مارکیٹنگ کمپنیوں می جو کچھ لیول ہوتے ہیں

 

د

 

ي
 م
ن

 

پ
 مثلا سٹار لیول،ڈا

 اس تک پہنچ بھی متاثر ہوگی۔ 

 انعام یا گفٹ کا جھانس 

اَ پ لائن   بعض اوقات کمپنی  کے ٹریننگ پروگرام می یہ بات بھی بیان کی جاتی ہے کمپنی اپنے 

کہ کمپنی اپنی طرف  والوں کو جو معاوضہ دے رہی ہوتی ہے ڈاؤن لائن کے کام می سے کمیشن نہیں ہوتا بل  

اس   ان کو انعام یا گفٹ دے رہی ہوتی ہے۔ جب کے حقیقت یہ ہے کہ کمپنی  ان کی بہتر کارکردگی پر  سے 

ڈاؤن لائن کی ایک   یا گفٹ  اپنی طرف سے نہیں دے رہی ہوتی بل کے  طرح کے معاملے می کوئی کمیشن 

اسُی شخص یا ایک مخصوص ہدف کے حاصل ہونے پر  کا کچھ خاص فیصد    خاص حد مکمل ہونے  ڈاؤن لائن  کی 

ادائیگی کے پلانز می   یہ بات  اکثر کمپنیز کے معاوضہ  حصہ   اس کو کمیشن کے طور پر دے رہی ہوتی ہے۔اور 

اپنی  رہی ہوتی کہ کمپنی  کر  نفی  کی  دعوے  اس  ٹرینرز کے  یہ کمپنی  بتائی گئی ہوتی ہے۔اور  ترتیب کے ساتھ 

 طرف سے گفٹ یا کمیشن دے رہی ہے۔ 

ا لَ ج َ 
َ
 ع

"جعالہ" یا "جعل" کے معنی کسی چیز کی اجرت کے ہیں۔"اصطلاح می کسی کے مفرور غلام کو اس  

یا جعالہ" کہتے ہیں"۔  اس کو "جعل"  دی جاتی ہے  اجرت  جو  کے مالک کے پاس پہنچا دینے پر 

35

اور بالفرض  

کے دو پہلو ایک جواز اور دوسرا    کمپنی کے درج بالا طرز عمل کو جعالۃ کی اصطلاح می تصور کر لیا جائے تو اس 

عدم جواز کی صورت می  سامنے آتے ہیں۔اول  یہ کمیشن ،گفٹ یا اجرت  جعالہ کی بنیاد پر درست ہو تو سوال یہ  

تو اس کی محنت ضائع ہونے کا   ہے کے ایسی صورت می جب ایک شخص  صرف ایک خریدار    یا ممبر بنا پائے 

 موجود ہوتا جب اسے وہ ایک بھی نا ملتا۔لہذا جب ایسی صورت می غرر کا احتمال ہے تو یہ خطر ہ اس وقت بھی 

تحمل کر لیا جاتا ہے تویہ تحمل ایک مخصوص تعداد کی شرط کے ساتھ بھی قابل برداشت ہونا چاہئے۔دوم عدم  

مل  جواز کی صورت یہ ہے کہ صرف ایک خریدار  یا ممبربنوانے یا لانےکی  صورت می غرر اقل ہے جس کا تعا 

ہے اور مخصوص تعداد کی شرط می غرر فاح ہے جس کا تعامل نہیں ہوتا۔ 

36
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جعالہ کی تعریف کو مد نظر رکھتے ہوئے یہ پہلو بھی قابل توجہ ہے کہ وہ ایسی اجرت ہے  جو صرف  

سے کچھ  کسی  کام یا محنت کے بدلہ می دی جاتی ہے۔اوراجیر ،آجر کو  اس کے لیے    پیشگی کوئی رقم دینے  یا اس  

خریدنے کا پابند نہیں ہوتا۔جب کہ نیٹ ورک مارکیٹنگ می پہلے کمپنی کا مخصوص مصنوعت پر مشتمل کوئی  

نام نہاد   ان کے  نام  پر ممبر شپ حاصل کرنا ضروری ہوتا ہے۔تب ہی جا کر کوئی شخص  ر پشن کے 
 سک
سی

یا   
 
ج

 ي ک
پ

شرائط کے ساتھ نا تو اسے گفٹ ،تحفہ تصور کیا جاسکتا  گفٹ ،تحفہ با الفاظ دیگر کمیشن کا مستحق ٹھہرتا ہے۔لہذا انِ 

 ہے اور نا جعالہ کے معنوں می لیا جا سکتا ہے۔

 ارتکاز دولت  

اوپر پیسہ   نیٹ ورک مارکیٹنگ  می جس کاروباری طرز عمل کی ترغیب دی جاتی ہے۔وہ پیسے کے 

مارکیٹنگ می دولت کا ارتکاز سود  بنانے کا عمل ہے جس می مصنوعت کو بطور حیلہ لایا جاتا ہے۔نیٹ ورک  

انداز می منظم طریقے سے جنم لیتا ہے۔   پر ایک غیر محسوس  اور  بڑے پیمانے  زیادہ  کے مقابلے می کہیں 

کیونکہ جس وقت  نچلی سطح کا ممبراس کوشش می ہوتا ہے کہ کسی طرح وہ   اپنے سرمائے کو بچالے یا اسِ خیال  

نیٹ ورک  بنا لے جس سے وہ ایک مسلسل کمیشن کا حقدا ر ٹھہر سکے ۔درحقیقت  می کہ  اپنے ماتحت ایک ایسا   

اس وقت وہ اپنے اوپری سطح )اپ لائن ( کے لیے  بھی مسلسل کمیشن کے حصول کا  تسلسل بھی قائم کر رہا ہوتا  

( کی ہے۔شریعت نے سود کو جن متعدد معاشی خرابیوں مثلا )بے روزگاری،افراط زر ،شرح سود می اضافہ  

وجہ سے حرام ٹھہرایا ہے ان می سے ایک بڑی معاشی خرابی اسِ کی وجہ سے دولت کا چند ہاتھوں می سمٹنا بھی  

باری تعالیٰ ہے الصَّدَقٰتِ ۔ہے۔ارشاد  بِ  وَيُ ره الرٰبِٰوا   ُ اللّٰٰ   يََهحَقُ 

37

ہے     بڑھاتا  اور  کو  سود  اللہ  "مٹاتا ہے 

مطابق سود کاایک منطقی انجام یہ بھی ہے کہ  معیشت کو دیوالیہ کر کے  خیرات کو"۔ماہرین اقتصادیات کے  

کے نام سے ماہرین   zero sum game  چھوڑ تا ہے۔اسی طرح کا انجام کار نیٹ ورک مارکیٹنگ سے متعلق

تعبیر کرتے ہیں

۔

zero sum game

38 

 Game)  یہ ایک ایسی صورتحال  ہے جس کا اکثر گیم تھیوری" 

Theory)   دیا جاتا ہے۔اس می ایک شخص کا فائدہ دراصل دوسرے کے نقصان کے برابر ہوتا  می حوالہ

ہے"۔جس کے نتیجے می دولت یا فائدے می خالص تبدیلی صفرہوتی ہے۔کہا جاسکتا ہے  یہ ایک ایسا عمل ہو  

ایک تا ہے جس می دولت کی حقیقی پیداوار نہیں ہوتی  بل کہ گردش دولت اس طرز پر ہو رہی ہوتی ہے کہ  
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شخص کےپاس  دولت آرہی ہے اسِ بنیاد پر کہ دوسرے نے اس کو کھود یا اسِ امید پر کہ وہ اگلے سے حاصل  

 کر لے گا۔اور اس طرح اس عمل می دولت کی گردش ایک سے لے کر دوسرے کو دینا پر منحصر رہتی ہے۔  

چند   مارکیٹنگ سے منسلک   ورک  نیٹ  می  وقت  موجود  می  پروڈکٹ   پاکستان  کوئی  جو  کمپنیاں 

،Forsage,Econex,IBl,Aim Global     اور کچھ موبائل ایپ کی شکل می بھی نیٹ ورک مارکیٹنگ

  B-Love Network,وغیرہ کام  کررہی ہیں۔ان می سے IDA, Jawaeyeسے منسلک ہیں  ان می

,Forsage,Econex,IBl  وی صادر کیے ہیں۔کے متعلق تو مختلف دارالافتاء نے ناجائز ہونے کے فتاIDA 

کے متعلق خبر یہ ہے کہ نیٹ ورک مارکیٹنگ کمپنیوں کے عمومی طرز عمل کی طرح لوگوں کی رقم لے کر منظر  

ہو چکی ہے۔   سے غائب 

39

کرتی  Jawaeyeاور     کام   کمپنی ہے۔یہ تین طریقوں سے 

 

ن
 
ی

 

ي

 

 ش
ی

 

ن

انڈو ایک  یہ 

اور اس کے لیے نیٹ ورک مارکیٹنگ کا طریقہ  ہے۔اول   مختلف فلموں کے ٹکٹوں کی فروخت کا  کام کرتی ہے  

کار بھی استعمال کرتی ہے۔دوم  لوگوں کو سرمایہ کاری کی دعوت دیتی ہے کہ آپ ایک مخصوص مقدار می کچھ  

کا نام دیتی ہے جس می  Stable incomeسرمایہ ایک ہفتے،ایک ماہ یا تین ماہ کے لیے جمع کروا دیں جس کو یہ 

پر ایک مقررہ منافع دیتی ہے۔جو بعض اوقات سو فیصد تک بھی    Fix depositن کے کمپنی ایسے لوگوں کو ا

یا کمپنی می   کو متعارف کروانے  کو نئے لوگوں  کی   Inviteہوتا۔سوم  کمپنی  پہلے سے منسلک لوگوں  کرنے 

پر ان کے لیے  نیٹ ورک مارکیٹنگ کی طرز پر کمیشن ہو تا ہے ۔  Inviteترغیب دیتی ہے جس می ہر 

40

 

ایسی اَرننگ ایپس اور کمپنیاں نوجوانوں کو گھر بیٹھے کمائی کے خواب دکھاتی ہیں اور ان کی لالچ می  

آ کر انسان یہ نہیں دیکھتا کہ جو کما رہا ہے حلال ہے یا حرام ۔اس کے متعلق سرکار دو علم حضور صلى الله عليه وسلم نے بہت  

عَ ۔  پہلے خبردار کیا تھا   ُ اللَّّ رَضِيَ  هُرَي هرَةَ  أَبِ  »يَهَتِ  عَنه  قاَلَ:  وَسَلَّمَ،  عَلَيههِ  اللهُ  صَلَّى  النَّبِِٰ  عَنِ  نههُ، 
  عَلَى النَّاسِ زمََانٌ، لًَ يُ بَالَ المرَهءُ مَا أَخَذَ مِنههُ، أَمِنَ الْلََالِ أَمه مِنَ الْرََامِ 

41

حضرت ابو ھریرہ رضی  

ں پر ایسا زمانہ ضرور آئے گا کہ آدمی کو  اللہ تعالیٰ عنہ سے روایت ہے کہ جناب نبی کریم صلى الله عليه وسلم نے فرمایا"لوگو

 اس کی پروا نہیں رہے گی کہ وہ مال کہاں لا رہا ہے ،اَیا حلال ذریعہ سے ہے یا حرام" 

فلموں وغیرہ کی سرمایہ کاری کی    Moviesجاوا آئی کمپنی کے معاملے کو دیکھا جائے تو اول یہ کمپنی  

ایک ناپسندیدہ عمل ہے راغب کرتی جو بذات خود  کرنا    Movies  ۔طرف  کاری  فلموں وغیرہ می سرمایہ 

جہاں خود گناہ می ملوث ہونا ہے وہاں گناہ کے کاموں می معاونت کی ممانعت کے بھی خلاف ہے۔اور مزید  



 2023 جون - جنوری  ماہی تحقیقی مجلّہ علوم اسلامیہشش -فہمِ اسلام

57 

 یہ معاشرے می فحاشی اور موسیقی وغیرہ کو عم کرنے  می مدد کرنے کے مترادف ہے۔ارشاد باری تعالی" 

وَاللَُّّ إِنَّ   خِرَةِ  وَالْه ن هيَا  الدُّ فِ  ألَيِمٌ  عَذَابٌ  لَْمُه  آمَنُوا  الَّذِينَ  فِ  الهفَاحِشَةُ  تَشِيعَ  أَنه  يُُِبُّونَ    الَّذِينَ 
تَ عهلَمُونَ  لًَ  وَأنَ هتُمه  "   يَ عهلَمُ 

42

و     وہ دنیا  بے شک جو چاہتے ہیں کہ ایمان لانے والوں کے گروہ می فحش پھیلے 

 ک عذاب کے مستحق ہیں،اللہ جانتا ہے تم نہیں جانتے" آخرت می درد نا 

فکس ڈیپازٹ کروا کر اس پر کسی قسم کا منافع لینا علماء دین مبین نے اس کو صریح سود می شمار کیا  

ہے۔ اور اسی طرح کمپنی کا تیسرا طریقہ کار جو نیٹ ورک مارکیٹنگ ہے اس می پائی جانے والی شرعی قباحتوں  

 اوپر کی جاچکی ہے۔ پر تفصیلی  گفتگو

اداب معیشت کے اصول 

43

  

یاد الٰہی می مصروف رہنا۔کیونکہ دنیاوی معاملات می مشغولیت   اول:معاشی مشاغل کے ساتھ 

اللہ کی یاد سے غافل کر دیتی ہے۔اس لیے اسکالازمی تقاضا ہے کے اس می مشغول ہونے سے پہلے یا بعد می  

اذکار می مصروف ہو جائے   اللہ  اللہ مسنون  دور ہو سکے۔قرآن مجید فرقان حمید می  تاکہ اس کی کدورت 

وَالُكُمه وَلًَ أَوهلًَدكُُمه  باری تعالیٰ نے اس بات پر اس طر ح تنبیہ کی ہے " يََأيَ ُّهَا الَّذِينَ آمَنُوا لًَ تُ لههِكُمه أَمه
رِ اللَِّّ  " عَنه ذِكه

44

ھا ری    

م

 

ت

ھا رےمال)تجارت ( اور 

م

 

ت

اولاد اللہ کی یاد سے غافل نہ  اے ایمان والوں تمھیں 

کا   اور اس عمل  باوجود اس کی طرف مائل ہونا  کر دے"نیٹ ورک مارکیٹنگ می موجود متعدد خرابیوں کے 

والا  عمل   اور مزید اسی طرف لے جانے  حصہ بننا دراصل اللہ کی یاد )احکامات( سے غفلت کا باعث ہے بھی 

 ہے۔

 ممانعت اور ملکوتی افعال اور ہیات کی ترغیب دوم۔شیطانی افعال اور ہیات کی 

کو   اور ہیات ہی ہیں۔جن  افعال  رزق حاصل  کرنااصل می شیطانی  ذریعے  باطل طریقوں کے 

َرهضِ حَلَالًا طيَِٰباا وَلًَ تَ تَّبِعُوا  "  قرآن مجید می خطوات الشیطان کہا گیا ہے۔ يََأيَ ُّهَا النَّاسُ كُلُوا مَِّا فِ الْه
يهطاَنِ إِنَّهُ لَكُمه عَدُوٌّ مُبِيٌْ  "  خُطوَُاتِ الشَّ

45

اے لوگوں کھاو زمین کی چیزوں می سے حلا ل اور پاکیزہ اور 

ھا را کھلا دشمن ہے" 

م

 

ت

 شیطان کے راستوں پر نہ چلو،بے شک وہ 

 سوم ۔ضرر رساں حالتوں سے بچن 
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لیے اور مجموعی طور پر ایک  نیٹ ورک مارکیٹنگ جو کے انفرادی طور پر ایک فرد کی معیشت کے  

معاشرے کے معیشت کے لیے ضرر پر مبنی معاملات کا مجموعہ ہے ۔کسی بھی طرح اسلامی طرز معیشت کے  

 اصولوں پر پورا نہیں اترتا۔ 

 چہارم ۔آرام کوشی اور عیش کوشی سے بچنے اور اس می عجمیوں کی نقل سے بچنے کی ترغیب 

   ) انکم  ورکنگ  )نان  محنت  بغیر 

46

دعوں    )آپ  کشش  پر  جیسے  کام(  کرے  پیسہ  آرام  کریں 

ی نتیجہ افراد کو آرام کوشی ،عیاشی اور  

ق

 

ظ

 

می

اورترغیبات  کے نتیجے می نیٹ ورک مارکیٹنگ سے    منسلک ہونے کا 

 فکر معاش می حلا ل و حرام کی تمیز سے عری کرنے کی صورت می نکلتا ہے۔ 

 پنجم ۔متانت و وقار کے منافی حالات کی ممانعت 

تو انسان آسودگی می   شریعت کی نظر می معیشت  می میانہ روی پسندیدہ عمل ہے۔مطلب نہ 

مخمور لوگوں حالت تک پہنچ جائے تو اسے غافل بنا دے اور نہ ہی جنگلی مزاج بنا دے کہ دوسروں کو ہمیشہ اپنے  

 فائدے کے لیے استعمال کرنا یا شکار کرنا  وغیرہ۔

 صہ بحث مبحث ِ رابع: نتائج و خلا 

اپنے ماتحت چند   .1 ایسا طرز تجارت جس می ایک شخص پہلے خود کسی کمپنی کا ممبر بنتا ہے پھر  ایک 

اور پھروہ چند لوگ آگے اس سلسلے کو جاری کرتے ہیں۔نیٹ   دوسروں لوگوں کو ممبر بنواتا ہے 

 ورک مارکیٹنگ کہلاتی ہے۔  

،دو معاملات کو یکجا کرنا،وغیرہ  اس طرز تجارت می ایسے امور  ،رشوت ،سود ،ضرر،غبن فاح   .2

کا   یا ان پر ناپسندیدگی  کثرت سے پائے جاتے ہیں جن سے شریعت نے واضع طور پر منع کیا ہے 

 اظہار کیا ہے۔ 

کو   .3 نیٹ ورک مارکیٹنگ کا طرز تجارت اپنے مفادات کی خاطر دوسروں کے استحصال پر مبنی نظام 

  کے لیے قابل قبول نہیں ہو سکتا۔جنم دیتا ہے ۔جو کسی بھی طرح اسلامی طرز معیشت

ایک صریحاً   .4 ۔جوکہ   پر منحصر ہے  زبانی  اور چرب  دہی  دھوکہ  تر  زیادہ  د  بنیا  کی  تجارت  طرز  اس 

 ناپسندیدہ عمل ہے۔ 



 2023 جون - جنوری  ماہی تحقیقی مجلّہ علوم اسلامیہشش -فہمِ اسلام

59 

پورا نہیں   .5 نیٹ ورک مارکیٹنگ کا طریقہ کار شریعت اسلامی کے تجارتی ضابطے  پر کسی بھی طرح 

 طرز ہے کہ اسے نہ تو سادہ بیع تصور کیا جاسکتا ہے نہ ہی اجارہ  اترتا ۔کیوں  کہ یہ تجارت کا ایک ایسا

( کے  شرعی اصولوں پر   اور دلالی )کمیشن ایجنٹ  اور نہ ہی شراکت  کے معنوں می لیا جاسکتا ہے 

 تصور کیا جاسکتا ہے۔ 

ایک کثیر تعداد می     .6 انجام  کا منطقی  مارکیٹنگ  ورک  ہوئی ہے کہ نیٹ  بات ثابت  یہ  مشاہدہ سے 

لوگوں کے سرمایہ کا ضیاع ہے ۔جو مقاصد شریعہ کے  خلاف ہے ۔کیوں کہ عوام الناس کے مال کا  

 تحفظ شریعت کے بنیادی مقاصد می سے ہے۔

نیٹ ورک مارکیٹنگ کا بنیادی اعلامیہ لوگوں کو ماد ہ پرستی کی طرف راغب کرنے ،محنت کے بغیر   .7

  می 

 

 ز
ی

 

ي

 

ي ی
م
ک

( جیسی ترغیبات سے    Non-working Incomeرقم کمانے )موجودہ دور می کچھ 

 بھر پور ہے۔جس کا آخری انجام معاشی نظام کا مفلوج ہونا ہے۔ 

واضح ہوتا ہے کہ )کسی بھی دوسرے طرز تجارت   .8 کا مشاہدہ کرنے سے یہ بھی  اس طرز تجارت 

 ہے۔کے مقابلے می ( یہ دولت کے چند ہاتھوں می سمٹنے کا بہت بڑا اور ایک  کامیاب ذریعہ 

اگر یہ طرز تجارت بالفرض مکمل طور پھیل جائے تونتیجتاً یہ ایک ایسے مافیا)اپ لائن ،ڈاؤن لائن   .9

(  کو جنم دے گا جس کی موجودگی  می مارکیٹ کا آزادانہ طور پر کام کرنا اور قدرتی عوامل پر منحصر 

 رہنا  بالکل ختم ہو جائے گا۔ 
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